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H ace ya unos cuatro anos
que FEGGA organiz6 su
ultimo Roadshow, pero el de Du-
blin ha sido el primero de lo que
esperamos sea una nueva serie
que ofrecerd valiosa formacién
confeccionada a la medida de las
necesidades de cada pais.

Irlanda ha contribuido siempre
en gran medida al trabajo de FEG-
GA, y de alguna manera no formé
parte del dltimo Roadshow que
llevé a FEGGA a mds de 15 paises.
Es muy positivo que hayan acepta-
do la idea y decidido dar inicio a
esta nueva ronda de Roadshows.

Ademds, fue un evento que
aporté un valor anadido a sus
miembros y llegé en el momento
oportuno para destacar las venta-
jas de lo que ha sido, y sigue sien-
do un momento complicado para
la industria del golf en la Reptbli-
ca de Irlanda.

El Roadshow tuvo lugar en Wes-
tmanstown Golf Club, situado en
las cercanias del centro de Dublin,
un gran campo de golf que cuenta
con excelentes instalaciones para
conferencias. El Roadshow es una
excelente forma de trabajar con los
socios de FEGGA y utilizar la expe-
riencia profesional para mejorar el
trabajo de todos los greenkeepers
dentro de su profesién. En esta
ocasién el Roadshow se realizd en
colaboracién con cuatro de nues-
tros socios: Ransomes Jacobsen,
Syngenta, Everris y GEO.

La formacion se adapté a las
necesidades de la Asociacién de

Greenkeepers de Irlanda, segin
lo que consideraron seria de inte-
rés para sus miembros. Los temas
tratados fueron desde manteni-
miento de maquinaria técnica y
tecnologia de equipos hasta los
valores reales de la resiembra
de greens de Poa annua, con un
apartado especial a los muchos
aspectos de la gestién ambiental.
También presentamos a nuevos
ponentes, para hablar sobre sus
valiosas experiencias en el mun-
do del césped. Unas 70 personas
se beneficiaron de la oferta, y a
juzgar por la respuesta, todos lo
han considerado como una jorna-
da excelente tanto desde el punto
de vista personal como desde la
perspectiva del valor para sus clu-
bes de golf.

Otro punto del dia fue el lan-
zamiento de un nuevo Fondo de
Fundacién FEGGA.

El fondo se utilizard para fo-
mentar la ayuda que podemos
ofrecer a las Asociaciones nacio-
nales miembros de FEGGA, en
particular a las nuevas Asociacio-
nes emergentes en su futuro desa-
rrollo como organizaciones.

Estas organizaciones tienen di-
ficultades para encontrar financia-
cion, especialmente si tenemos en
cuenta el escaso nimero de cam-
pos con los que cuentan algunas
de ellas, lo que hace que tengan
un bajo nimero de miembros.

El valioso apoyo que podremos
ofrecerles a través del fondo de la
Fundacién se traduciria en:

C Diseno y construccién de

la pdgina Web

C Produccion de material de tra-
bajo para los greenkeepers miem-
bros

C Subvenciones para la asistencia
a eventos patrocinados por FEG-
GA

C Ponentes para sus eventos
C Apoyo en los eventos

de la asociacién

C Necesidades educativas

C Apoyo y asesoramiento
medioambiental

Estos son sélo algunos ejem-
plos de la ayuda y apoyo que po-
dremos prestar a estas asociacio-
nes, ofreciendo por consiguiente
un apoyo de calidad que supondra
para ellos un valor positivo.

Crearemos una estricta guia
sobre el uso de estos fondos des-
de la Fundacién, cdmo se otorga-
rén y para qué propésito. FEGGA
trabajara codo con codo con ellos,
asegurando que se cumplen los
objetivos que se estableceran con
respecto a la finalidad de su uso.

FEGGA estd considerando las
distintas vias para generar fondos
para apoyar el trabajo de la Fun-
dacién. Entre ellas se incluyen
iniciativas futuras relacionadas
con nuestros patrocinadores y
con los propios greenkeepers, me-
diante una pequena cuota para
participar en nuestra nueva serie
de Roadshows que comenzé con
el celebrado recientemente en
Dublin. La iniciativa, en ese dia,
recibié un importante apoyo y la
colaboracién de los Greenkeepers
asistentes al Roadshow para la
Fundacién ascendi6 a 1000€.

Esperamos que las Asociacio-
nes de Greenkeepers, cualquiera
que sea su tamano, acojan esta
nueva serie de Roadshows y se be-
neficien de las diversas experien-
cias formativas que nos ofrece esta
iniciativa.

Por ultimo, agradecer a nues-
tros Patrocinadores su participa-
cién en este Roadshow, e invitar y
animar a otras empresas a que co-
laboren en los que se realicen en
el futuro. m
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